“禾风牧语”生态药膳鸡煲全国合作方案
一、项目核心定位
以“有机食材为基、药膳养生为魂、连锁模式为翼”，由城口县亿品农业发展有限公司联合河南亿城鹅业云科技有限公司，打造“禾风牧语生态药膳鸡煲”品牌，融合喜家德“标准化品质管控”与海澜之家“全渠道规模化布局”商业模式，构建“药膳餐饮+音乐休闲”的创新消费场景，推动城口山地鸡从县域特色农产品向全国餐饮爆品升级，实现“产业兴农、商业增效、全民养生”的三方共赢。
二、突出核心优势
1. 食材壁垒：稀缺有机+溯源可控，无可替代
1. 原料稀缺性：选用秦巴山脉富硒土壤培育的城口山地鸡，以几十种药食同源中药材喂养，公鸡养殖周期≥6个月，母鸡504天淘汰，全程无添加，达到有机食品标准，是经2025年专项研发验证的最优药膳鸡食材。
1. 供应规模化：已规划年销售150万羽的产销合作，联合城口县政府、农委及产业协会建立专属养殖基地，从源头锁定食材品质与供应稳定性，杜绝同质化竞争。
2. 模式创新：双标杆融合+全渠道覆盖，高效复制
1. 商业模式升级：借鉴喜家德“标准化运营+现制现售”的品质管控体系，保障全国门店口味统一；复制海澜之家“品牌矩阵+全渠道渗透”模式，形成“旗舰店+标准店+店中店”的三级网络，适配不同消费场景。
1. 场景差异化：首创“药膳养生+音乐休闲”模式，打破传统药膳餐饮的刻板印象，契合当下健康消费与社交需求，覆盖年轻白领、家庭聚餐、养生人群等多元客群。
3. 市场潜力：赛道风口+规模可期，增长确定
1. 赛道红利：2025年中国药膳行业市场规模达1699亿元，同比增长10.97%，健康养生需求持续爆发，而标准化药膳连锁赛道仍处蓝海。
1. 布局明确：三年规划落地694家旗舰店、2844家标准店、28440家店中店，形成“核心城市标杆引领、县域市场深度渗透”的全国网络，市场覆盖广度与营收增长潜力行业领先。
4. 社会价值：乡村振兴+就业赋能，政企同心
1. 助农实效：年消化150万羽城口山地鸡，直接带动养殖农户增收，推动县域养殖产业规模化、标准化升级，是“企业+政府+协会”联动的乡村振兴示范项目。
1. 就业拉动：全国门店预计创造超10万个直接就业岗位，涵盖养殖、加工、运营、服务等全产业链，助力稳就业、促增收。
三、多方合作框架
（一）与政府/农委/产业协会合作：共建产业生态，共促乡村振兴
合作目标
将城口山地鸡打造为县域支柱产业，实现“养殖规模化、加工标准化、品牌全国化”，助力共同富裕。
合作内容
1. 基地共建：政府提供养殖用地规划、政策补贴（如养殖补贴、冷链物流补贴），农委与产业协会提供养殖技术指导、品质溯源监管，企业负责投入养殖设施、标准化管理，共建10个以上核心养殖基地。
1. 政策赋能：政府出台专项扶持政策，涵盖税收减免、人才引进、品牌推广补贴等，支持企业建设冷链物流体系与区域加工中心。
1. 品牌共创：联合打造“城口山地鸡+禾风牧语”区域公共品牌，由政府牵头组织参加全国农产品展会、餐饮博览会，企业负责市场渠道落地，提升品牌全国知名度。
合作收益
1. 政府：培育县域特色产业集群，完成乡村振兴考核指标，带动农户年均增收超3万元，形成可复制的“农餐融合”示范模式。
1. 企业：获得稳定食材供应、政策红利与品牌背书，降低前期投入成本，加速全国布局进程。
（二）与产业链企业合作：互补资源优势，共筑产业闭环
合作对象
冷链物流企业、中药材种植基地、餐饮设备供应商、音乐版权方、商业地产商。
合作内容
1. 供应链合作：与冷链物流企业共建“产地仓－区域仓－门店仓”三级物流网络，实现城口山地鸡48小时内从养殖基地直达全国门店，保障食材新鲜；与中药材种植基地签订长期采购协议，确保药膳配方原料稳定供应。
1. 场景与渠道合作：与商业地产商达成战略合作，优先获取核心商圈、社区底商优质铺位；与音乐版权方合作，打造门店专属音乐场景，提升消费体验；与餐饮设备供应商联合研发定制化药膳烹饪设备，保障标准化出品。
合作收益
1. 合作企业：获得长期稳定的订单资源，依托“禾风牧语”全国门店网络拓展市场，提升品牌曝光度。
1. 项目方：整合上下游资源，降低供应链成本，实现门店标准化运营与快速复制。
（三）与投资人合作：共享增长红利，共推规模扩张
投资亮点
1. 高壁垒赛道：有机药膳餐饮+县域特色农产品双赛道叠加，竞争格局宽松，增长潜力强劲。
1. 可验证模式：融合两大成熟品牌商业模式，门店模型已通过试点验证，单店投资回报率超25%。
1. 明确退出路径：三年完成全国3.2万家门店布局，预计年营收突破500亿元，计划在A股主板上市或被头部餐饮集团并购。
合作内容
1. 资金投入：投资人提供股权融资，资金用于养殖基地扩建、冷链物流体系建设、全国门店拓展、品牌营销推广。
1. 资源赋能：投资人依托自身资源，为项目对接商业地产资源、供应链金融支持、行业高端人才，助力项目快速落地。
回报机制
1. 分红回报：项目盈利后，按股权比例进行年度分红，确保投资获得稳定现金流回报。
1. 股权增值：随着项目全国布局推进与营收增长，股权价值同步提升，上市后实现高额资本增值；
1. 优先退出权：约定3～5年退出期限，投资人可通过股权转让、公司回购等方式实现退出，保障投资安全。
四、实施规划与保障
1. 三年实施规划
1. 第一年（试点期）：完成城口核心养殖基地建设，落地50家旗舰店、300家标准店、2000家店中店，搭建全国物流骨干网络，实现营收超50亿元。
1. 第二年（扩张期）：新增300家旗舰店、1200家标准店、10000家店中店，完善供应链体系与数字化管理平台，实现营收超200亿元。
1. 第三年（成熟期）：完成剩余344家旗舰店、1344家标准店、16440家店中店布局，实现全国县域市场全覆盖，营收突破500亿元。
2. 保障体系
1. 品质保障：建立“养殖－加工－运输－门店”全链路溯源系统，农委与产业协会全程监管，确保食材安全与品质稳定。
1. 运营保障：复制喜家德标准化运营手册，涵盖食材处理、烹饪流程、服务规范等，通过数字化平台实现全国门店统一管理。
1. 风险保障：与政府共建风险准备金，应对食材价格波动、市场变化等突发情况；建立门店退出机制，对经营不善的门店进行优化调整，保障整体盈利水平。
五、合作邀约
“禾风牧语”依托稀缺有机食材、创新商业模式与明确的全国布局规划，正站在药膳餐饮与乡村振兴的双重风口。诚邀城口县政府、产业链合作伙伴、投资机构携手同行，共享万亿养生餐饮市场红利，共推县域特色产业升级，共筑“健康中国”下的商业新标杆！

